Fithrung

Mehr Umsatz mit neuem Denken

Umsatz erh6hen vor dem ndchsten Banktermin? Fir unseren Unternehmensberater
Walter Gossmann haufige Herausforderung. Wie das gelingen kann zeigt er
praxisnah auf. Damit vermittelt er einen neuen Blick auf den Verkauf aus der
Managementperspektive.

. Bewertung des Umsatzpotentials einer Verkaufsstelle

. Psychologische Grundlagen des Konsumentenverhaltens - wie entscheidet der
Kunde?

e  Checkliste: Kriterien im Marktauftritt und Verkaufsgesprach - was ist zu
beachten

o Produkte und Unternehmen positionieren

o Den richtigen Preis ermitteln

e  Werbung - zielgerichtet und effektiv

. Kontakt mit den Kunden - die richtigen Worte einsetzen
. Ein gutes Einkaufserlebnis schaffen

TERMIN 15.02.2022 10.00 - 17.00 Uhr

Geschéftsfiihrung, Verkaufsleitung
Walter Gossmann, Unternehmensberater

299 € inklusive Snack & Seminarunterlagen, Begleitung 100 €

UNTERNEHMENSSTRATEGIE



Anmeldung

Bitte verwenden Sie fur lhre Anmeldung dieses Formular und senden es per Post an Akademie des bayeri-
schenBackerhandwerksLochham, Josef-Schofer-Str. 1,82166 Grafelfing, perFaxan089/244145799
oder per E-Mail an lochham@baecker-bayern.de.

Bei Interesse an den Kursen Backermeister, Verkaufsleiter und Verkaufstrainer wenden Sie sich bitte telefo-
nisch (089/244 1457 15) oder per E-Mail an die Akademie in Lochham.

] Hiermit melde ich mich verbindlich fur die folgende Fortbildung an der
Akademie des bayerischen Backerhandwerks in Lochham an.

Seminardatum 15.02.2022

Kurzbeschreibung Mehr Umsatz mit neuem Denken

Vorname N S
Nachname S
Rechnungsadresse

E-Mail (Firma)

E-Mail (privat)

Telefonnummer
(fUrRUCkffagen) O N O O O O O S O e O
] Die AGB mit den Stornobedingungen und der Widerrufsbelehrung habe ich
gelesen und akzeptiert (bitte ankreuzen).
Datum/Unterschrift

Bitte fiillen Sie das Formular vollstandig und gut lesbar in Druckbuchstaben aus.



