
Umsatz erhöhen vor dem nächsten Banktermin? Für unseren Unternehmensberater 
Walter Gossmann häufige Herausforderung. Wie das gelingen kann zeigt er 
praxisnah auf. Damit vermittelt er einen neuen Blick auf den Verkauf aus der 
Managementperspektive.  

• Bewertung des Umsatzpotentials einer Verkaufsstelle 

• Psychologische Grundlagen des Konsumentenverhaltens - wie entscheidet der 
Kunde?  

• Checkliste: Kriterien im Marktauftritt und Verkaufsgespräch - was ist zu  
beachten  

• Produkte und Unternehmen positionieren 

• Den richtigen Preis ermitteln 

• Werbung - zielgerichtet und effektiv 

• Kontakt mit den Kunden - die richtigen Worte einsetzen 

• Ein gutes Einkaufserlebnis schaffen 

TERMIN 15.02.2022 10.00 - 17.00 Uhr 

299 € inklusive Snack & Seminarunterlagen, Begleitung 100 € 

Mehr Umsatz mit neuem Denken 

VERKAUFSMANAGEMENT 

Geschäftsführung, Verkaufsleitung 

Walter Gossmann, Unternehmensberater 

UNTERNEHMENSSTRATEGIE 



15.02.2022 

Mehr Umsatz mit neuem Denken 


